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URBANISMO

Territorio da
luz verde al
nuevo PGOU
de Valencia

Valencia. La Conselleria
de Territorio y Vivienda
aprobara hoy el concierto
previo de la homologa-
cion del Plan General de
Ordenacion Urbana
(PGOU) de la ciudad de
Valencia que garantizard
la eonstruccitn de vivien-
das de proteccion oficial
en un 35% de los nuevos
sectores de suelo urbani-
zable. Estos sectores con
uso residencial estan ubi-
cados en las zonas de Be-
nimamet, Campanar, La
Torre, Horno de Alcedo,
Castellar, Pinedo y La
Punta, con un total de
14.832 viviendas previs-
tas, de las que 5.235 seran
VPO (el 35%).

Concretamente, en las
zonas de La Torre, Horno
de Alcedo, Castellar y Pi-
nedo, el porcentaje de vi-
vienda protegida aleanza-
ré el 50% y contaran con
méis de 380.000 metros
cuadrados de zona verde,
diez metros cuadrados
por habitante.

El concierto previoa la
homologacién del PGOU
que se firma hoy también
recoge la futura amplia-
citn del Puerto de Valen-
cia y la recuperacion de la
darsena interior y los
muelles para su uso ciu-
dadano, recreativo, ter-
ciario y residencial.

EMPRENDEDORES

Suc de Lluna, que
comercializa sus
productos bajo la
marca Mon Orxata,
inicia su expansion
fuera de 1la Comunidad
Valenciana en
Barcelona y dard

el salto a Madrid el
proximo afo.

E. JARRIN

Valencia. Ademas de la pae-
1la, cinco jovenes valencia-
nos quieren mostrar al resto
de Espafia las peculiaridades
de otro de los productos es-
trella de la Comunidad Va-
lenciana: la chufa y su refres-
co la horchata. Suc de Lluna
es el resultado de esta apues-

més, su primera cosecha de
chufa ecolégica, que han co-
menzado a comercializar es-
te afio, ha despertado el inte-
rés de diversas tiendas en el
exterior v de las grandes
compaiiias del sector.

La idea surgié en 2002,
cuando un grupo de amigos
—dos ingenieros agronomaos,
dos licenciados en Derecho y
un economista— vieron un
hueco de mercado en el nego-
cio de la chufa tradicional.
Mo obstante, no fue hasta ju-
nio de 2008 cuando la compa-
fifa se puso en marcha gra-
cias a un microcrédito del
ICO y el apoyo de, entre
otros, el Secot v la Universi-
dad Politécnica de Valencia.
Seis meses mis tarde, Anton
(Garcia conseguia la patente
para su ministand movil, un

Cinco jovenes abren hueco en
Espaiia a la venta de horchata
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Suc de Liuna prevé contar con 27 ministands fijos de venta de horchata y chufa ecolégica

en 2007. Uno de estos carritos cuenta con una inversion de 9.000 euros.

carrito en el que se guarda ¥
comercializa la horchata.
Suc de Lluna dispone ya
de 20 carritos fijos operativos
a fecha de hoy, 12 en Valen-
cia v ocho en Barcelona. A
ellos se suman otros cuatro
itinerantes, que destina a las
ferias o actos puntuales. Asi-
mismo, este afio espera aca-
bar con todas sus existencias
de chufa ecologica —1.200 ki-

los que se reparten en unas
5.000 bolsitas—. No obstante,
su objetivo para 2007 es mas
ambicioso ¥ consiste en al-
canzar los 27 ministands fijos
v emplear Gnicamente chufa
ecolégica en su horchata.
Segin Antén Garcia,
“subeontratamos la produc-
citn de chufa a agricultores
de Alboraya (Valencia), que
también se encargan de

nuestra chufa ecologica. Se
trata de la tinica de estas ca-
racteristicas que se produce
en Espafia actualmente”.

Crecimiento

Suc de Lluna comercializa su
produccién bajo el nombre
de Mdn Orrata. La valencia-
na acaba de iniciar su anda-
dura en Barcelona, donde
cuenta con ministands en al-

gunos de los mejores encla-
ves de la ciudad, como el
Mercat de la Boqueria, las
Ramblas, el Forum, el Tibi-
dabo o el centro comercial La

Barcelona es, ademas, el
enclave elegido para desesta-
cionalizar las ventas. La
campafia de consumo de hor-
chata discurre entre el 1 de
marzo v el 30 de octubre. E1
resto del afio Suc de Lluna
comercializa sus productos a
través de acuerdos puntua-
les con, entre otros, Renfe, el
centro comercial Bonaire de
Aldaya (Valencia) o la Ciu-
dad de las Artes y las Cien-
cias (Cacsa) de Valencia.

Segtn Nerea Monforte,
otra de sus fundadores, “en
2005 pretendemos consolidar
Barcelona, negociar puntos
nuevos y saltar a Madrid.
Queremos ver como funcio-
nan estos dos enclaves, pues
no descartamos probar con
la franquicia a partir de
2007". Hasta ahora, la compa-
fila autofinancia su creci-
miento, aunque ya ha tenido
contactos con otros inverso-
res, como el IVF.

Suc de Lluna cerrd 2004,
susegundo afio contable, con
unas ventas de 383.000 euros,
cifra que arroja un incremen-
to cercano al 60%. La previ-
si6n para este ejercicio con-
siste en superar los 450.000
euros. La inversién en un ca-
rrito aleanza los 9.000 euros.
La valenciana emplea a 70
mujeres en temporada alta.



